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Das Unternehmen

Woiest & Partner ist ein unabhéngiges, inhabergefihrtes
Beratungsunternehmen. Im Fokus seiner Beratungsté-
tigkeit stehen die Bau- und Immobilienmérkte sowie die
Raum- und Standortentwicklung. Das 1985 in Ziirich ge-
griindete Unternehmen erbringt seit mehr als 25 Jahren
Leistungen, die gepragt sind von Qualitat, Kompetenz und
einem exzellenten Kundenservice.

Fliihrende Marktstellung

Mit umfassenden Dienstleistungen, innovativen Produkten
und exklusiven Daten entwickelt Wiiest & Partner kunden-
nahe Lésungen. Innerhalb des Heimmarkts Schweiz nimmt
Woiest & Partner in den Geschaftsfeldern Immobilienbe-
wertung, Immobilienmarktforschung sowie Bewertungs-
modelle und Ratings eine flihrende Stellung ein.

Wiiest & Partner ist fiir folgende Kundengruppen tétig:
institutionelle Eigentlimer, Banken und Versicherungen,
Bau- und Immobilienunternehmen, weitere Firmenkunden,
die offentliche Hand sowie Privatpersonen.

Ausgedehnte Marktprasenz

Seit 2006 ist Wiest & Partner mit seiner Genfer Niederlas-
sung in der franzésischsprachigen Schweiz prasent und
seit vier Jahren auch in Deutschland: Die W&P Immo-
bilienberatung GmbH ist eine 100-prozentige Tochter mit
Sitz in Frankfurt am Main, die ihrerseits eine Zweigstelle in
Berlin besitzt. Die Niederlassung in Genf und die deutsche
Tochtergesellschaft bieten die gleichen Leistungen wie das
Mutterhaus in Zirich an und sind denselben Grundwer-
ten verpflichtet. Im abgelaufenen Geschéftsjahr konnte
Wiiest & Partner zudem seine Marktprasenz in der italie-
nischsprachigen Schweiz mit mehreren Mandaten namhaft
ausbauen. Bei multi- oder internationalen Projekten kann
Woiiest & Partner bei Bedarf auf die Ressourcen und das
Know-how eines weltweiten Netzwerks von Beratungs- und
Bewertungsunternehmen zurlickgreifen.

Partnerversammlung

11 Partner bilden das Aktionariat

Verwaltungsrat
mit 3 Partnern

Managing Partner und Managing Director
mit operativer Fiihrung

Wiest & Partner AG
Hauptsitz in Zurich

W &P Immobilienberatung GmbH
Hauptsitz in Frankfurt am Main

Wiiest & Partner SA
Niederlassung in Genf

W &P Immobilienberatung GmbH
Zweigstelle in Berlin

Berlin

Frankfurt am Main

Zirich

Genf



Die Grundwerte

Unabhangigkeit

Woiiest & Partner ist ein in jeder Beziehung unabhéngiges
Unternehmen. So legen wir neben der finanziellen Unab-
héangigkeit auch groBten Wert auf unsere Urteilsfreiheit:
Feedbacks und Meinungen der Kunden werden stets
respektiert, die Einschatzungen von Wiest & Partner ba-
sieren jedoch konsequent auf der eigenen und damit
unabhéangigen Analyse und Beurteilung. AuBerdem tatigt
Woiiest & Partner keine Eigengeschéfte im Immobilienmarkt
und nimmt auch keine aktive Parteivertretung wahr. Des
Weiteren werden Beratungsleistungen ausschlieBlich nach
Aufwand oder als Pauschale abgerechnet.

Fokussierung

Das Kerngeschaft von Wiiest & Partner beinhaltet die
Beratung von Kunden, die in Immobilien, Grundstiicke
und Standorte investieren, diese bewirtschaften, entwi-
ckeln oder finanzieren. Zur Kernkompetenz gehéren die
systematische, datenbasierte Analyse und die Bewertung
von Immobilien, Grundstiicken und Standorten in einem
ganzheitlichen Sinn. Das Unternehmen verfiigt Gber lang-
jahrige Erfahrung, ein breites und tiefes fachliches und
methodisches Know-how sowie lber fundierte Markt- und
Branchenkenntnisse.

Kundenorientierung

Mehrwerte fir Kunden zu schaffen, ist bei allen Beratungs-
leistungen und der Bereitstellung von Produkten das
oberste Ziel von Wiest & Partner. Neben der Entwicklung
von tragféhigen und nachhaltigen L6sungen messen wir
einer umfassend verstandenen Dienstleistungsqualitat
groBte Bedeutung bei. Sofern seitens des Kunden ge-
winscht, wirkt Wiiest & Partner auch bei der Umsetzung
der erarbeiteten Losungen mit.

Exzellenz

In all seinen Aktivitaten strebt Wiiest & Partner nach Exzel-
lenz. Die Grundlage dazu bilden die akkumulierte Erfahrung
aus Projekten, die breite Wissensbasis und die kontinuier-
liche Weiterbildung der Mitarbeitenden sowie die stetige
Verbesserung von Prozessen und Werkzeugen. Einen
wesentlichen Beitrag leisten zudem die klaren Wertvorstel-
lungen der Partner des Unternehmens.

Transparenz

Wiiest & Partner ist gegeniiber seinen Kunden und der Of-
fentlichkeit transparent, insbesondere hinsichtlich der ver-
wendeten Datenquellen, Methoden und Modelle. In allen
unseren Aktivitaten orientieren wir uns an Fakten und stre-
ben dabei immer nach Objektivitat. Dazu gehéren auch
die systematische Pflege von eigenen Datenbanken sowie
das stetige Bemiihen, unseren Kunden neue Daten und
Modelle zugéanglich zu machen. Ein weiteres Markenzei-
chen von Wiiest & Partner ist die effiziente Informationsauf-
bereitung und die grafisch hochwertige Darstellung.



Die Beratungsfelder

Bewertung und Portfolio

Als fihrender Anbieter von hochstehenden Bewertungs-
dienstleistungen im Immobilienbereich setzt Wiiest & Part-
ner seit mehr als einem Jahrzehnt MaBstabe. Die Grund-
lage dazu bildet die kontinuierliche Weiterentwicklung

des fachlichen, methodischen und inhaltlichen Wissens.
Die von Wiiest & Partner selbst entwickelte Software «Be-
wertungsserver» ist das Rlckgrat dieser Tatigkeit. Neben
klassischen Bilanz- und Akquisitionsbewertungen deckt
Woiiest & Partner die gesamte Palette von Bewertungs-
leistungen ab, von Marktwertschatzungen fir einzelne
Liegenschaften bis hin zu landerlbergreifenden Portfolio-
bewertungen nach den géngigen internationalen Bewer-
tungs- und Rechnungslegungsstandards. Hauptauftrag-
geber in diesem Geschéaftsfeld sind an der Borse gelistete
Immobiliengesellschaften und Immobilienfonds sowie Anla-
gestiftungen, Pensionskassen, Beteiligungsgesellschaften,
Banken und Versicherungen.

Standort und Entwicklung

Woiiest & Partner bietet Beratungsleistungen fiir jede «Le-
bensphase» einer Immobilie: fir Grundstlicke, Bauprojek-
te, Bestandesimmobilien, Altbauten und Brachen. Ziel ist
das Generieren von Mehrwert auf der Basis der konkreten
Merkmale und Potenziale der jeweiligen Immobilie. Der
Fokus liegt dabei auf Objektanalysen, Nutzungskonzepten
und Marktstrategien. Eine wichtige Rolle spielen die unab-
héngige Beratung und die Begleitung von Bauherren.

Strategie und Management

Die Tatigkeit in diesem Beratungsfeld zielt einerseits auf
die Beantwortung von strategischen Fragestellungen. An-
derseits unterstitzt Wiiest & Partner das Immobilienmana-
gement in operativen und organisatorischen Fragestellun-
gen und Ubernimmt die Konzeption und Realisierung von
Teilprozessen, etwa bei Aufbau-, Optimierungs-, Restruktu-
rierungs- oder Transaktionsvorhaben.

Markt und Research

Die systematische Beobachtung, Analyse und Interpreta-
tion aller relevanten Markte gehdren von jeher zu den Kern-
kompetenzen von Wiiest & Partner. Hier eingeschlossen
sind, in Ergénzung zu kundenspezifischen Studien, die
halbjéhrlich erscheinende Publikation «immo-Monitoring®»
sowie periodische Marktberichte, die auf unserer Web-
site veroffentlicht werden. Einen weiteren Schwerpunkt
stellen Bewertungs- und Risikomodelle sowie Ratings

fir Banken und Versicherungen dar. Im Vordergrund stehen
dabei hedonische Bewertungsmodelle und Immobilien-
preisindizes, die auf Freihandtransaktionen beruhen.

Anteil des Beratungsfelds am Gesamtumsatz 2010



Die Beraterteams

Wiest & Partner legt Wert auf eine flexible und leistungs-
fahige Unternehmensstruktur mit flachen Hierarchien.
Samtliche Kundenmandate und Projekte werden von Part-
nern, designierten Partnern oder Senior Consultants
koordiniert, begleitet und gefiihrt.

Weiterqualifikation des Beraterteams

Im Jahr 2010 baute Wiest & Partner seine Beraterteams
leicht aus und legte dabei den Schwerpunkt vor allem auf
deren stetige Weiterqualifikation. Ein wesentliches Inst-
rument bildete dazu die im Jahr 2009 ins Leben gerufene
Woiest & Partner-Akademie. Auch spezifische Kaderwork-
shops trugen dazu bei, den steigenden Anforderungen so-
wohl auf fachlicher als auch auf fihrungsbezogener Ebene
gerecht zu werden.

Ende 2010 beschaftigte das Unternehmen 117 Mitar-
beitende (inklusive Bewerternetzwerk, Niederlassung

und Tochtergesellschaft) mit einer Gesamtkapazitét von
88 Vollzeitaquivalenten. 88 Prozent aller Mitarbeitenden
haben ein Hochschulstudium abgeschlossen, die Hélfte
davon auBerdem ein Zweitstudium oder ein Doktorat. Des
Weiteren sind 11 Mitarbeitende Mitglieder der Royal In-
stitution of Chartered Surveyors (RICS). Das Beraterteam
setzt sich multidisziplindr zusammen: Neben Architekten,
Ingenieuren und Okonomen bringen auch Absolventen aus
sozial- oder naturwissenschaftlichen Fachrichtungen ihre
Kompetenzen mit ein.

Hohe Kontinuitat

Im vergangenen Geschéftsjahr belief sich die Fluktuations-
rate auf 12% Prozent. Insgesamt wurden 10 Neuanstel-
lungen vorgenommen. Das Durchschnittsalter im Unter-
nehmen betragt zurzeit 35,8 Jahre. 29 Prozent aller
Mitarbeitenden stammen aus dem EU-Raum, primar aus
Deutschland. Ansprechpartner mit englischer, franzosi-
scher und italienischer Muttersprache stehen ebenfalls zur
Verfligung. Ende 2010 bildeten 11 Partner, 5 designierte
Partner und 12 Senior Consultants das Kader des Unter-
nehmens.

Jahr 2005 2006 2007 2008 2009 2010
Mitarbeiter 59 60 71 81 87 88
(Vollzeitaquivalente)

Jahr 2005 2006 2007 2008 2009 2010

Senior Consultants 6 9 183 14 15 12



Die Partner

Woiiest & Partner befindet sich vollstandig im Eigentum der
Partner. Sie biirgen fir Kontinuitat, Qualitat und Unab-
héngigkeit der Beratungsleistungen. Um dem Postulat der
lernenden Organisation und den eigenen Qualitéts-
anspriichen auch bei wachsendem Mitarbeiterbestand
Rechnung zu tragen, haben die Partner sowohl die
Kernthemen als auch die Grundhaltung des Unternehmens
schriftlich festgehalten. Bis heute liegen vier Dokumente
vor: «Unternehmenskultur», «Wissenskultur», «Corporate
Social Resonsibility und «Code of Conduct». Letzteres ist
auf unserer Website offentlich zugénglich.

Im Bild (von links nach rechts):

Martin Hofer, Verwaltungsratsvizeprasident
Marcel Scherrer

Marco Feusi

Urs Hausmann, Verwaltungsratsprésident
Andreas Ammann, Managing Partner
Christoph Zaborowski, Geschaftsfiihrer Deutschland
Nabil Aziz, Geschaftsfiihrer Westschweiz
Patrick Schnorf

Jan Barthel, Geschéftsfihrer Deutschland
Matthias Arioli

Andreas Bleisch, Verwaltungsrat




Das Geschéftsjahr 2010

Im vergangenen Jahr wurde die Wirtschaft in Deutschland
und der Schweiz von einem starken Wachstum Uberrascht.
Dies wirkte sich positiv auf den Geschaftsgang in beiden
Landern aus. Weiter zeigten auch die Immobilienmarkte
hiben wie driilben keine nennenswerte Schwéchen, und
substanzielle Preis- oder Umsatzriickgénge blieben die
Ausnahme. Entsprechend vorteilhaft verlief das Geschéfts-
jahr von Wiiest & Partner: Das vom gesamten Unternehmen
erwirtschaftete Beratungshonorar belief sich 2010 auf
27.4 Millionen Franken (19.9 Millionen Euro), was gegen-
Uber dem Vorjahr ein Plus von gut 4 Prozent bedeutet.

Strategische Ausrichtung bewahrt sich

Die Strategie, ein diversifiziertes, aber doch fokussiertes
Dienstleistungs- und Kundenportfolio anzustreben und

zu pflegen, hat sich auch im vergangenen Jahr bewéhrt.
Ebenfalls zum guten Ergebnis beigetragen hat die geogra-
fische Ausrichtung. So konnten sowohl die Westschwei-
zer Niederlassung als auch die Tochtergesellschaft in
Deutschland ein substanzielles Wachstum des Umsatzes
verzeichnen.

Stammkunden pragen die Projektarbeit
Woiiest & Partner hat sich seit je einer nachhaltigen Unter-
nehmensentwicklung verschrieben. So widmen wir jedem
Kunden dieselbe Aufmerksamkeit und streben in allen Auf-
gaben nach derselben Exzellenz. In den vergangenen Jah-
ren zeigte sich die Robustheit und die Qualitét der konti-
nuierlich aufgebauten Kundenbeziehungen. Stammkunden,
die in laufend zunehmender Zahl unsere Dienstleistungen
und Produkte nutzen, spielen fiir unsere eigene Unterneh-
mensentwicklung nach wie vor eine zentrale Rolle.

25-Jahre-Jubilaumsfest als historische Wegmarke
Ende Mai 2010 konnte Wilest & Partner sein 25-jahriges
Bestehen feiern. Knapp 500 geladenene Géste wohnten
dem Jubilaumsanlass im Klubhaus der Swiss Re bei. Eine
Wegmarke, auf welche das ganze Beraterteam und die
Partner des Unternehmens stolz sind. Bei dieser Gelegen-
heit wurde der mit 15 000 Franken dotierte Wiest & Part-
ner-Foérderpreis vorgestellt. Dieser Preis soll jahrlich an
hochstehende Forschungsarbeiten auf akademischem
Niveau, die sich mit dem Schweizer Immobilienmarkt be-
schaftigen, vergeben werden. Flr den Herbst 2011 ist die
erste Verleihung vorgesehen.

Jahr 2005 2006 2007 2008 2009 2010
Umsatz (Mio. CHF) 17.0 179 224 269 263 27.4

Neuer Aktionéarskreis, neuer Managing Partner

Im vierten Quartal 2010 wurde Patrick Schnorf in den Ak-
tionarskreis von Wiest & Partner gewabhlt. Er ist neu Part-
ner des Unternehmens. Neben seiner bisherigen Funktion
als Co-Leiter des Bereiches «Markt und Research» kim-
mert er sich neu auch um das Ressort Daten und das inter-
ne Datenmanagement. Weiter zeichnet er fiir die datenba-
sierte Internetstrategie des Unternehmens verantwortlich.
Bereits im dritten Quartal wurde Andreas Ammann als
langjahriger Partner zum Managing Partner ernannt. Zu-
sammen mit dem Managing Director ist er fur die Fihrung
der internen Ressorts zustandig.



Die Projekt-Highlights 2010

Etablierte internationale Bewertungstatigkeit

Seit dem Jahr 2004 bewertet Wiiest & Partner fir institutio-
nelle Investoren Immobilien auf der ganzen Welt. Neben
der klassischen Bewertungstétigkeit werden von den inter-
national aktiven Kunden immer mehr auch Bewertungsmo-
delle und Marktdaten ausserhalb der Schweiz gewlinscht.
Ein besonderer Erfolg zeigte sich im vergangenen Ge-
schéftsjahr in Deutschland, wo erstmals hedonische Miet-
preisfunktionen nachgefragt wurden.

Immobilienbewertung und Nachhaltigkeit

Woiest & Partner engagiert sich seit tiber zwei Jahrzehnten
intensiv fir die Weiterentwicklung der Immobilienbewertung
auf einer methodischen, fachlichen und inhaltlichen Ebene. Im
vergangenen Jahr wurde unsere DCF-Bewertungssoftware,
der «Bewertungsserver», mit dem Release 2.7 weiter an die
spezifischen Bedurfnisse unserer Kunden angepasst. Einen
weiteren Meilenstein stellt auch die direkte [T-Anbindung des
Bewertungsservers an externe MIS unserer Kunden dar.
Inhaltlich pragend waren vor allem Fragestellungen um Nach-
haltigkeitsratings (u. a. ESI® und GEAK-Energieausweis).

Immobilienbewertung: Ausbau der Marktstellung

Im Geschaftsfeld «lmmobilienbewertung fiir institutio-
nelle Investoren» baute Wiiest & Partner seine filhrende
Marktstellung weiter aus. 2010 haben wir weitere Bilanz-
bewertungskunden in der Deutsch- und Westschweiz
sowie in Deutschland gewonnen und viele anspruchsvolle
Bewertungsmandate bearbeitet, so etwa bei Fusionen von
Immobiliengesellschaften, bei der Priifung von Sacheinla-
gen im Rahmen von Asset-Swaps oder bei der Erstellung
von Fairness-Opinions. Insbesondere im Umfeld von Versi-
cherungen und Private-Equity-Kunden &ffnete sich uns ein
dynamischer Bewertungsmarki.

Prasenz in allen Teilmarkten der Schweiz

Die Beratungsdienstleistungen fiir die 6ffentliche Hand und
im Geschaéftsfeld «Corporate Real Estate» wurden im letzten
Jahr in thematischer sowie geografischer Hinsicht weiter
ausgedehnt. Sowohl im Kanton Tessin als auch in zwei
Westschweizer Kantonen konnten anspruchsvolle Projekte
Uber die Sprachgrenzen hinweg erfolgreich abgeschlossen
werden. Veranderungen im regulativen und institutionellen
Umfeld brachten zudem neue Fragestellungen auf den

Plan (z. B. Spitalimmobilien), mit deren Beantwortung sich
Woiiest & Partner als kompetenter Berater etablieren konnte.

Mit WUPRIS® zu neuen Ufern aufbrechen
Seit gut zehn Jahren bietet Wiiest & Partner Bewertungs-
und Ratingwerkzeuge fiir die Finanzindustrie an. Mit der

im Frihling 2010 erfolgten Lancierung von WUPRIS® im
Internet erdffnen sich fur verschiedenste Kundengruppen
bisher ungeahnte Méglichkeiten in der Standort- und
Marktanalyse einerseits und im Portfoliomanagement an-
dererseits. Dem Zugriff auf aktuelle Marktdaten messen
unsere Kunden eine immer grossere Bedeutung zu.

Komplexe Entwicklungsberatung und -begleitung
Sowohl hochwertige urbane Standorte als auch schwieri-
ge Lagen in der Peripherie verlangen maBgeschneiderte
Losungen. Im letzten Jahr konnten in allen Schattierungen
entsprechende Mandate erfolgreich bearbeitet werden.
So wuchs 2010 dieses etablierte Geschéftsfeld auch dank
einigen neuen Kunden auf hohem Niveau weiter. In den
meisten Fallen handelt es sich um mehrjahrige Mandate,
von Analysen Uber Konzepte und Strategien bis hin zur
Umsetzungsbegleitung. Wiiest & Partner bietet dabei Kon-
tinuitat und ein hohes Mass an Engagement.

Beleihungswertmandate nach ImmoWertV

Wiest & Partner wurde im vergangenen Geschéftsjahr im
groBeren Stil fir die Bestimmung von Beleihungswerten
in Deutschland mandatiert — bundesweit, von der Ostsee
bis zum Bodensee. Zudem engagierten wir uns flr deut-
sche Hypothekarinstitute, die in der Schweiz Finanzie-
rungen tatigen, als qualifizierte Bewertungsexperten nach
deutschem Recht.

«lmmo-Monitoring» zum Neunzehnten

Im April 2010 erschien die Friihlingsausgabe unserer Pub-
likation «lmmo-Monitoring». In diesem Zusammenhang fand
bereits zum vierten Mal ein Kundenanlass in Genf statt.
Dabei durften wir (iber100 Gaste — ein Teilnehmerrekord!
— aus der Westschweiz begriiBen. Ende Oktober publizier-
te Wiest & Partner die Herbstausgabe des Standardwerks
zum Schweizer Immobilienmarkt; der Prasentation des

19. Jahrgangs wohnten im kleinen Tonhallesaal in Ziirich
erstmals Uber 500 Gaste bei.

Lehrtatigkeit und Offentlichkeitsarbeit

Die Mehrheit der Partner, etliche designierte Partner und
Senior Consultants von Wiest & Partner sind seit vielen
Jahren in der akademischen Lehre aktiv. 2010 hielten sie
insgesamt (iber 400 Stunden Vorlesung an verschiedenen
Fachhochschulen, an der ETH in Zirich und Lausanne so-
wie an Universitaten in der Deutsch- und Westschweiz wie
auch in Deutschland. Dazu kamen mehr als 150 Vortrage
bei Firmenkunden, bei Verbanden oder an 6ffentlichen An-
lassen. Auch der publizistischen Tétigkeit in der Fachpres-
se wurde wie gewohnt grosse Aufmerksamkeit geschenkt.



Die Kunden

Im vergangenen Geschéftsjahr wickelten wir knapp 2100
Projekte, hinter denen rund 925 verschiedene Auftragge-
ber stehen, erfolgreich ab. Damit konnte die Kundenbasis
nicht nur bezogen auf den Umsatz, sondern auch auf deren
Herkunft und Profil weiter ausgedehnt werden. 13 Prozent
des letztjdhrigen Umsatzes stammten von Kunden, die erst-
mals die Dienstleistungen von Wiiest & Partner in Anspruch
nahmen. Die 5 groBten Kunden deckten rund 30 Prozent
des Gesamtumsatzes ab.

Immobilieninvestmentgesellschaften
Immobilieninvestmentgesellschaften bilden die gréBte
Kundengruppe von Wiiest & Partner. Diese fragen haupt-
sachlich Bewertungsdienstleistungen in unterschied-
lichen Komplexitatsstufen sowie Strategie- und Manage-
mentberatung nach.

Pensionskassen, Versicherungen und Spezialfonds
Ganz dhnliche Bedurfnisse wie die Immobilieninvestment-
gesellschaften haben die mehr als 50 Pensionskassen,
Versicherungen und Spezialfonds, die zu unseren regelma-
Bigen Kunden zahlen.

Banken

Neben aus- und inlandischen GroBbanken beziehen Uber
50 weitere Banken (u. a. Kantonal- und Regionalbanken
sowie Privatbanken) regelmaBig Beratungsleistungen
und Produkte von Wiiest & Partner. Sie nutzen neben den
Bewertungsmodellen und -dienstleistungen vor allem die
Resarch-Kompetenz des Unternehmens.

Offentliche Hand

Offentliche Stellen machen eine weitere wichtige Kunden-
gruppe aus. Neben Bundesamtern und kantonalen Instan-
zen sind es vermehrt auch Gemeinden, die spezifische Be-
ratungsleistungen nachfragen. Im Wesentlichen handelt es
sich dabei um Aufgabenstellungen im Bereich Public Real
Estate, die von Steuerfragen iiber vielschichtige Stadt- und
Quartierentwicklungen bis hin zu strategischen raumplane-
rischen Fragen reichen.

Firmenkunden aus Bau, Entwicklung, Bewirtschaftung
Diese Gruppe umfasst Kunden vom Generalunternehmen
bis zum kleinen Familienbetrieb. Sie beziehen insbesonde-
re Dienstleistungen aus den Beratungsfeldern Standort-
und Immobilienentwicklung sowie Baumarktforschung.

Weitere Firmenkunden und Private

Jahr 2005 2006 2007 2008 2009 2010
Anzahl Kunden 457 549 659 836 861 925

Anteil des Kundensegments am Gesamtumsatz






Wiiest & Partner AG
Gotthardstrasse 6

CH-8002 Zirich

Telefon +41 44 289 90 00

Fax +41 44 289 90 01
zurich@wuestundpartner.com

Wiest & Partner SA

Rue de la Rétisserie 1
CH-1204 Genf

Telefon +41 22 319 30 00

Fax +41 22 319 30 01
geneve@wuestundpartner.com

www.wuestundpartner.com

Stand: April 2011

W&P Immobilienberatung GmbH
Am Salzhaus 2

D-60311 Frankfurt am Main
Telefon +49 69 2193 888-0

Fax +49 69 2193 888-11
frankfurt@wuestundpartner.com

W&P Immobilienberatung GmbH
Neue Schoénhauser StraBe 20
D-10178 Berlin

Telefon +49 30 2576 087-0

Fax +49 30 2576 087-29
berlin@wuestundpartner.com

www.de.wuestundpartner.com



